Plan Estratégico parala
Expansion y Transformacion
digital de tu Empresa

Desarrolla una imagen de vanguardia, amplia tu base de clientes, crea
nuevas alianzas y automatiza procesos para un crecimiento constante y
sostenible.




Identidad de la empresa
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Cultura corporativa
Definicicion de la
Mision, Vision y
Valores para cimentar
una base solida.

Personalidad

Establecemos los
atributos humanos
gue se asociaran a tu
marca.

E

Elementos
Visuales

Sugerencia de
Logotipos, colores,
tipografias, imagenes,
etc., que mejor
representen tu

Mmarca.




Analisis actual

Evaluacion de fortalezas Areas de mejora
Identificacion de los factores que Recomendaciones estratégicas
pueden ofrecerte ventajas para optimizar tus productos y tu

competitivas. rentabilidad.
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Analisis de las fortalezas y debilidades de tu competencia.



Modelo de Negocio

Oportunidades de Segmentacion de Clientes
Diferenciacion Definicion de tu publico
Encontrar tu ventaja objetivo actual e identificacion
competitiva y brechas del de nuevos segmentos que
mercado por cubrir. podrias aprovechar.

Propuesta de Valor

Creacion de una oferta Unica y atractiva que potencie tus lineas de
negocio actuales.



Innovacion y Crecimiento

Nuevas Lineas de Negocio

1 Exploracion de nuevas oportunidades de expansion y de
automatizacion.

Analisis de Viabilidad

2 Evaluacion de las probabilidades de éxito de estas nuevas
lineas de negocio.

Pruebas piloto

3 Propuestas de pruebas piloto para validar la viabilidad de los

nuevos productos o servicios.




Escalera de valor

Concebimos productos de valor creciente

Producto de entrada

1 Captura la atencion de tu publico objetivo con un producto
atractivo que se gane su confianza.

Producto de valor medio

2 Complementa tu oferta inicial, brindando un mayor valor y
fomenta la lealtad.

Producto de alto valor

3 Ofrece una experiencia excepcional para consolidar la
lealtad de tus clientes y maximizar el ciclo de vida de tus
productos.



Fidelizacion

Analisis de comportamiento

Estrategias para identificar patrones
y tendencias en la interaccion de tus
clientes con tu marca o producto.

Medicion de satisfaccion

Sugerencia de estrategiasy
herramientas para recibir feedback de
los clientes.

Retencion

Disefamos programas de fidelizacion
efectivos y personalizados,
proporcionando las bases para su
implementacion exitosa.



Estrategia de Marketing

Programa de Afiliacion

Ampliacion de tu alcance a través de embajadores de marca.

Generacion de Leads

Estrategia para atraer la cantidad de clientes necesarios para
alcanzar las metas establecidas.

W

Publicidad Organica

Sugerencias de las campanas SEO y SEM mas adecuadas.



Territorio comunicativo
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Congresos Medios
Listado de los congresos y eventos mas relevantes para tu Identificacion de los medios de comunicacion adecuados

marca o producto. para tu marca y sector segun tu volumen de negocio.




Recursos y asociaciones clave

Proveedores
1 Identificacion y seleccion de proveedores estratégicos, confiables y eficientes.
Alianzas
2 Estrategias asociativas de beneficio mutuo con proveedores
premium.
Colaboraciones
3 Desarrollo de proyectos de colaboracion con empresas de

sectores complementarios.



Elige el Plan a tu medida

LOCAL
Precio: 3.950

Opcidn de pago en 3 cuotas

Tiempo: 1 mes

*Analisis profundos de competencia, cuota de
mercado, ROl potencial, etc. representan un
suplemento de entre 3.000-6.000€ y un mes
extra de ejecucion.

NACIONAL
Precio: 9.950

Opcidn de pago en 3 cuotas

Tiempo: 2 meses

*Analisis profundos de competencia, cuota de
mercado, ROI potencial, etc. representan un
suplemento de entre 10.000-20.000€ y 2 meses
extra de ejecucion.

*Los precios no incluyen IVA.

GLOBAL
Precio: 15.000

Opcidn de pago en 3 cuotas

Tiempo: 3 meses.

*Analisis profundos de competencia, cuota de
mercado, ROl potencial, etc. representarn un
suplemento de entre 20000-100.000€ y 3
meses extra de ejecucion.
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Regalo de la Estrategia de
i . Transformacion digital

Los planes a escala NACIONAL y GLOBAL incluyen la Estrategia digital,
valorada en 7.500€, para potenciar las caracterisitas o funciones de tu
web o app.
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Objetivo y funcion principal
0

Determinamos cual es el objetivo principal de tu plataforma
y la funcién clave para lograrlo.

Roles de usuarios y administracion

ldentificamos los perfiles necesarios para la operacion y

gestion de la plataforma, asi como los accesos y tareas de
cada uno.

Formato de Plataforma ideal
Y

Sugeremios la mejor Plataforma (Web, app o hibrida) para

realizar las funciones indetificadas y satisfacer a los usuarios



Mas una consultoria en disefioy
software gratis iy

YOUR

CRANDING
Los planes de ambito NACIONAL y GLOBAL incluyen la opcién a una ILAST

consultoria, valorada en 2.450€, para definir los requisitos funcionales de
tu plataforma digital

USUARIOS

e Roles:

Definicidon de los

perfiles de usuario.

e Flujos:

Concrecion del
recorrido de cada
perfil.

e Accesos:

Permisos de
usuario

personalizados.

REQUISITOS

e Acciones:

Funcionalidades
claras del software.

e Valor:

Seleccidon de
caracteristicas
esenciales.

¢ Ruta:

Documentacion
técnica lista para
desarollo.

EXPERIENCIA

SYSTEM ARCHIITECTUIR: B
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e Interfaz:

Informacion para
disefo visual.

e Usabilidad:

Detalles técnicos

para experiencia
excepcional.

e Interaccion:

Reduccién de clics

T

para facil
navegacion.




cExpandimos horizontes
juntos?

Escanea este codigo para hablar y empezar a hacerlo realidad
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